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Organizacdes contemporaneas e novas. O processo de inovacdo tecnoldgica. Ciéncia e tecnologia.
Estratégias de Inovacédo. Relacdes entre P&D e outras fungbes da empresa. Previsdo tecnoldgica.
Estruturas Organizacionais para inovacdo. Projetos de inovacdo. Sucesso e Fracasso. Relacdes entre
empresa e ambiente.

OBJETIVOS

A Unidade Curricular tem como objetivo desenvolver a capacidade dos discentes em criar produtos e
formalizar sua viabilidade técnica e econémica, incluindo a analise de ameacgas, oportunidades e a
situacdo de patentes. Ensina também a elaborar um projeto de novo produto ou mesmo de uma planta
de acordo com a metodologia necessaria para obter recursos junto a agentes de fomento.

CRONOGRAMA DE AULAS

Data Fase Formato Descrigao

9/03/2023 § Plano de ensino, introducao, planejamento e formacao dos grupos
10/03/2023 ﬁ g Estudo prévio das fontes bibliograficas a serem trabalhadas na disciplina
16/03/2023 g ’é Organizagdes contemporaneas, macrocontexto, inovacédo e competitividade
17/03/2023 é % O processo de inovagéo tecnoldgica, conceitos, tipos e fontes de inovacao
23/03/2023 E § Estratégia de inovagdo, empresas com cultura de inovagao, estruturas organizacionais
24/03/2023 § < Relagdes entre empresa e ambiente, inovagdo aberta, redes de inovacao
30/03/2023 - Métodos de avaliagao de startups, requisitos e métricas para conquistar ou fazer investimentos
31/03/2023 ° _é Processos inovadores para entender as necessidades dos clientes
13/04/2023 l}é_ g 9 Hackaton - solugdes inteligentes e préaticas colaborativas

c =

14/04/2023 .S '(_g _E Disrupc¢éo digital, inovacao aberta, design thinking, agile e lean startup, industria 4.0
20/04/2023 *g 2 § Ferramentas de gestdo, plano de negécios
27/04/12023 = E Business Model Canvas
28/04/2023 % & Escalabilidade e tragdo, canais de venda

4/05/2023 g Shark tank: como os investidores escolhem startups para investir

5/05/2023 :%_ % Shark tank: como os empreendedores conseguem conquistar os investimentos
11/05/2023 o~ o Cases de sucesso de empresas inovadoras
12/05/2023 Cases de insucesso de empresas inovadoras
18/05/2023 § é Business Model Canvas - Criando uma empresa inovadora: problema, segmento de clientes
19/05/2023 E_ % ° Business Model Canvas - Criando uma empresa inovadora: proposta de valor
25/05/2023 4] ‘3 S BM Canvas - canais, relacionamento com clientes, fontes de receita
26/05/2023 g g g BM Canvas - recursos, atividades-chave, parcerias, estrutura de custos

1/06/2023 '?4:% <§ Apresentagfes das ideias de negdcios modeladas por meio do BM Canvas

2/06/2023 ™ a Apresentacdes das ideias de negécios modeladas por meio do BM Canvas




15/06/2023 Preparacédo e apresentagao prévia dos pitches e feedback

16/06/2023 Preparacgéo e apresentacao prévia dos pitches e feedback
22/06/2023 Apresentacdes dos pitches finais
23/06/2023 ApresentacgOes dos pitches finais
29/06/2023 8 @ 4 Aula expositiva. Reviséo de todos os conteldos anteriores
30/06/2023 % 82 E" Avaliagao individual
6/07/2023 E = ;D)- % Feedback da disciplina, fixagao, fechamento
7/07/2023 < Avaliacéo substitutiva
Obs: Devido aos feriados, aulas de reposi¢ao serdo estabelecidas, em comum acordo com os discentes

METODOLOGIA E RECURSOS AUXILIARES

Serdo realizadas aulas presenciais em quatro formatos distintos ao longo do periodo, conforme
exposto no cronograma de aulas: aulas expositivas, metodologia ativa - seminarios, atividades préticas
e atividades avaliativas, complementadas com:
a) exercicios, analises de casos, estudos dirigidos da literatura e trabalhos individuais e em grupos;
b) criagdo de modelos de negdcios inovadores, por meio da metodologia Business Model Canvas;
c) criacdo de pitch com as ideias de negocios;
d) debates e discussdes em sessOes de sala de aula, sobre temas abordados durante o curso;
e) videos complementares no SIGAA e/ou em plataformas gratuitas como o YouTube.
O Portal Didatico e/ou SIGAA também serdo utilizados como ferramentas de auxilio para postar

materiais (ex: exercicios, resumos, apresentagdes, etc) e para comunicagao professor/turma
(ex: avisos, esclarecimentos de duvidas, féruns, etc) em complemento a interacdo nas aulas.

AVALIACAO
Relatério de inovagéo e tecnologia 1,0 - envio até 03/04
Seminarios 1,0 - de 31/03 a 28/04
Estudos de Casos 1,0 - de 04/05 a 12/05
Canvas — Nova Startup 2,5 -02/06
Pitch — Nova Startup 2,0 - 23/06
Avaliacéo Individual 2,5 - 30/06
Total 10,0 -
Avaliagdo Substitutiva 2,5-07/07
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